Negocios

Unidn hace la fuerza

“Para nuestro sector sera un afo sin mucho crecimiento y con cautela
en la inversion, estar agremiado es vital para proteger nuestros intereses’,
comento Enrique Bolafios, nuevo presidente de la junta directiva de Erecex

Trabajar de la mano con ¢ Gobierno
para lograr un mejor sistema de
contratacion administrativa y la me-
jora de los sistemas de introduccion
de mercancias al pais, agilizando los
permisos de salud y otros,

$Qué oportunidades se abren
ante un TLC con China?

El TLC con China es una oportuni-
dad para mejorar nuestras exporta-
ciones y la oferta de productos en el
mercado nacional: nos ouede con-
vertir en el centro de distribucion de
China a la regidn. Solo debe llevarse
con mucha cautela la parte de equi-
paracidn del tamafio de las econo-
mias y los controles de calidad, labo-
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Enrigue Bolafos Sasso
Profesion

Ingenien industrial
Puesto

Presidente de junta direct
va

Organizacién

Camara de Comercio Exte-
rior de Costa Rica y de Re
presentantes de Casas Ex-
tranjeras.

Logro profesional

Ser presidente de Sabo In-
termacional, empresa dedi-
Cada a la produccion y dis-
tribucidn de productos para
la limpiaza y mantenimien-
o de computadonss y equi
pas electrdnicos

DATOS

Compartir con la familia,
Practicar deportes en gene-
ral Lectura de libros de rea-
izacion personal, temas ge
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rales y sanitarios fitosanitarios.

Los desafios que enfrentan

los Representantes

de Casas Extranjeras...

Con la nueva realidad de los Repre-
sentantes de las Casas Extranjerasiel
punto mids importante es que las
empresas estemos agremiadas

a una Cimara que entienda este pro-
CES0, para proleger sus intereses y
que sean asesoradas por personas
que conocen del tema como

(@recexitara aue asi puedan proteger
sus mercados y productos.

#Cuan viable es negociar

de forma miltiple varios
tratados comerciales?

Trabajar varios tratados a la vez es

4

algo que no podemos decidir
nosotros, son las oportunidades
que ¢l mundo le da a Costa Rica,
y como pais debemos tomarlas.
Tenemos que trabajar en
conjunto el Gobierno, las
empresas y el sector social

para lograr la mejor negociacion
posible en cada caso.

;Como se proyecta

este afio?

Este serd un afio de mucha precau-
citn, de revision de los procesos in-
ternos de todas las empresas que al
final se traducird en oportunidades
para 2010. Para nuestro sector serd

un afio sin mucho crecimiento y co-
mo indiqué antes de cautela en la in-

Version.

a nuevos mercados,
sen cudles hay oportunidades?
Diversificar es la clave del éxito.
Tener diferentes mercados es
protegerse y diversificar ¢l riesgo.
Costa Rica es un pals con
empresas que tienen un gran
espiritu exportador, con productos
¥ servicios que v:ﬁmpdtcn en
cualquier mercado. Los mercados
naturales para nosotros deben ser
los geogrificos cercanos como Cen
troamérica v ¢l Caribe, v los merca-
dos con los que ya tenemos tratado
donde podemos ser mas competiti-
VOs.
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